SNGER *

Conseiller technique de vente 80 - 100 % (a) Région VD, GE, FR

Tu veux créer et faire bouger les choses ?

Pour notre équipe de vente, nous recherchons un conseiller technique de vente externe pour la région
VD /GE/FR.

Tu es une personne entreprenante avec un esprit d’initiative qui aime le contact direct avec les clients ?
Tu préféres développer des solutions avec nos clients plutdét que simplement parler des défis ?
Tu te sens a l'aise dans la vente externe et tu aimes organiser ta journée de maniére autonome ?

Tes taches et responsabilités

En tant que conseiller technique de vente externe, tu convaincs grace a tes solides connaissances
techniques afin de comprendre les besoins spécifiques de tes clients et de proposer des solutions
systémes adaptées. Ta force réside dans ta communication, ton attitude professionnelle et ta capacité a
établir des relations clients durables et basées sur la confiance.

Suivi et conseils professionnels de nos clients

Prospecter et acquisition de nouveaux clients

Analyse des besoins et du potentiel du marché

Mise en ceuvre de la stratégie régionale de vente et de marketing

Collaboration étroitement avec I'équipe du service commercial interne en tant qu’interface entre
les clients et I'entreprise
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Ton profil
Nous recherchons une personnalité techniquement intéressée, expérimentée et orientée vente :

1 Formation technique de base, par exemple : charpentier, dessinateur en batiment, métiers du
batiment

1 Formation complémentaire en planification et gestion de projet, en construction bois & fagades
ou dans d’autres domaines du batiment (un atout)

1 Bonnes connaissances en physique du batiment, acoustique et statique

1 Compréhension des aspects économiques et commerciaux

1 Expérience dans la vente

71 Sens de la négociation

1 Excellente maitrise du frangais et bonnes connaissances en allemand

1 Domicile idéalement situé dans la région de vente

1 Présentation soignée, attitude professionnelle et bonnes maniéres

1 Méthode de travail structurée et orientée vers les objectifs, sens de la planification et de

I'organisation
1 Personne loyale, intégre et dotée d’'un grand sens des responsabilités

Tes perspectives
Nous t'offrons un poste passionnant et varié, dans lequel ton autonomie et ton expérience commerciale

seront pleinement valorisées. Une formation et un environnement de travail moderne font naturellement
partie de notre offre.



Tu bénéficieras également :
1 d’une voiture de fonction électrique, utilisable aussi a titre privé
71 de possibilités de formation continue et de développement personnalisées pour soutenir ta
carriére
91 d’un salaire adapté a la fonction
1 de conditions d’engagement modernes et attractives

Tu te sens concerné(e) ?

Alors nous nous réjouissons de recevoir ton dossier de candidature complet.

Dans ce cas, nous nous réjouissons de recevoir ton dossier de candidature complet a l'adresse
personal@sager.ch.

Michael Knapp, responsable des ventes pour la Suisse, se fera un plaisir de te renseigner par
téléphone. Tu peux le joindre au +41 79 385 67 97.
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